
34 года
Мужской
Кишинев
30 000 MDL

ТОП Навыки
Развитие дилерской сети
по Одесской обл · 1 год

Пожелания
Полный день
Гибкий график
Разъездная работа
Гибрид (Дом/Офис)
На территории работодателя

Языки
Румынский · Свободно
владею
Русский · Свободно владею
Украинский · Свободно
владею
Английский · Базовый

Водительское
удостоверение

Категория: B
С личным авто

Контактные данные предоставляются за
дополнительную плату. Подробности
здесь: https://www.lucru.md/ro/preturi/cv

Региональный
Менеджер по развитию
Обо мне
Четко ставлю перед собой цель в начале и не
останавливаюсь до ее достижения.
Самостоятельный, инициативный, всегда ищу более
эффективные пути решения привычных задач.
Основатель спортивной организации по Workout.
Отец двоих детей. Это самый главный стимул расти как
специолист и эффективно работать
Хороший опыт в В2В продажах
Ведение переговоров
Проведение презентаций
Техника прожаж
Работа с возражениями
Выявление потребностей
Работа в 1с, office, wincalc, whокна

Опыт работы

Менеджер по развитию · Викна Нови · Одеса
Февраль 2024 - Февраль 2025 · 1 год 1 месяц

- поиск дилеров
- проведение презентаций
- развитие складской сети и доставки
- поиск и управление персоналом
Навыки: Развитие дилерской сети по Одесской обл

Администратор · Vekamontaj · Кишинев
Май 2022 - Январь 2024 · 1 год 9 месяцев

-Внедрение новых типов рекламы.
-Ведение документации
-Развитие дилерской сети
-Администрация розничных төчек продаж.
-Организация и развитие склада-доставки по региону.
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Региональный менеджер · Vigrand (завод по
производству окон и дверей) · Одесса
Март 2021 - Март 2022 · 1 год 1 месяц

- Ведение дилерской базы по Одесской области
- Обучение дилеров
- Поиск новых клиентов
- Увеличение продаж по региону
- Работа в программах Wincalc, office
- Посищение клиентов
- Выявление потребностей
- Заключение договоров
- Аналитика конкурентов
- Регулировка работы склада и офис менеджера.

Менеджер ВЭД · Step Group (завод по
изготовлению фурнитуры для обуви) · Одесса
Март 2019 - Июнь 2020 · 1 год 4 месяца

- В2В продажи (западный регион Европы)
- Проведение презентаций
- Сопровождение существующих клиентов
- Выполнение условий контрактов
- Поиск новых производителей обуви по Европе.
- Длительные командировки за границу
- Работа с заказами
- Работа в 1с

Менеджер по продажам новостоя · Премьер ·
Одесса
Февраль 2017 - Март 2019 · 2 года 1 месяц

- Холодные звонки
- Поиск новых клиентов
- Презентации объектов
- Работа в 1с
- Сопровождение на сделках
- Рекламная деятельность

Менеджер по продаже окон · Фоп Стацишин ·
Одесса
Май 2015 - Январь 2017 · 1 год 9 месяцев

- Работа в отделе продаж
- Поиск клиентов, реклама
- Работа в 1с, office Wincalc
- Разработка проектов конструкций
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Желаемая отрасль
Топ-менеджмент

Образование: Высшее

ASEM
Год окончания: 2015
Факультет: Бизнес и Администрация
Специальность: Менеджер 

Курсы, тренинги
Школа продаж
Год окончания 2018
Организатор: Step Group
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