2 32 ani

d" Masculin
© Chisinau

TOP Competente
e Raportare si gestiune
stocuri - 3 anj

¢ Negociere cu companii de
constructii - 3 ani

e Lucru avansat in 1C - 3 ani

e Import produse metalurgice
-3 ani

e Export - 3 anij
e Vanzari tehnice B2B : 3 ani

Preferinte

e Full-time
* in locatia angajatorului

Limbi
¢ Romana : Fluent

e Rusa : Fluent
¢ Ucraineana - Comunicare

Competente

e Export

e Import marfuri
e Logistica

e Planificare

e Coordonare echipe si
gestionare proiecte

e Analiza concurentei si
pozitionarea produselor

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Manager de proiect

Despre mine

Manager vanzari B2B cu peste 6 ani experienta in industrie,
agricultura si metalurgie. Specializat Tn atragerea si fidelizarea
clientilor, negocierea contractelor complexe si gestionarea
intregului ciclu de vanzare — de la oferta pana la incasare.

De asemenea, am experienta Tn coordonarea echipelor si pot
superviza proiecte de constructie a obiectivelor industriale sau
comerciale, asigurand respectarea termenelor si calitatii
lucrarilor.

Caut o pozitie stabila intr-o companie orientata spre rezultat,
unde pot contribui la cresterea vanzarilor, extinderea pietei si
implementarea proiectelor operationale.

Experienta profesionala

Manager de proiect - Metal Feros SA - Chisinau
Septembrie 2024 - Prezent - 10 luni

- Atragerea clientilor noi in zona industriala

- Coordonarea echipelor de demontare si logistica

- Gestionarea contractelor comerciale si a facturilor

- Contributie: in primele 5 luni am crescut numarul clientilor
activi cu 30%

Competente: Fidelizare clienti, Demontari industriale,
Constructii, Emitere si urmarire factur, Coordonare echipe
tehnice, Negociere B2B

Manager de vanzari - Organic Protect - Chisinau
Decembrie 2023 - Septembrie 2024 - 10 luni

- Vanzare inputuri agricole in zona de nord

- Gestionare bazei de date si urmarirea creantelor

- Cercetarea concurentei si repozitionarea produselor

- Rezultat: portofoliu nou de 20+ clienti B2B

Competente: Comunicare persuasiva, Planificare ruta vanzari,

Gestionare clienti si creante, Monitorizare si analiza concurenta,
Vanzari produse agro

Manager Comercial / Proiecte - BPM - Chisinau
Februarie 2020 - August 2023 - 3 ani 7 luni
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¢ Negociere
« incheiere contracte comerciale

e Cunostinte solide de
contabilitate primara si 1C

e Dezvoltarea portofoliului de
clienti B2B

Permis de conducere
Categoria: B

- Vanzari produse metalurgice (otel, tabla, tevi) catre companii
de constructii

- Gestionarea intregului ciclu de vanzare: ofertare, contractare,
livrare, plata

- Utilizare intensiva a 1C pentru comenzi si stocuri
- Rezultat: crestere cifra de afaceri anuala cu 40%
Competente: Raportare si gestiune stocuri, Negociere cu

companii de constructii, Lucru avansat in 1C, Import produse
metalurgice, Export, Vanzari tehnice B2B

Agent de vanzari - NANU MARKET SRL - Chisinau
Mai 2019 - Februarie 2020 - 10 luni

- Vanzari produse electrice si accesorii tehnice

- Gestionarea relatiei cu clienti existenti si prospecti
Competente: Introducere si urmarire comenzi in 1C, Monitorizare
activa a pietei, Organizare livrari si stocuri, B2B, Relatii clienti
B2C, Cunostinte tehnice in produse electrice

Agent Vanzari - Heba Med Group - Chisinau
August 2018 - Maij 2019 - 9 luni
- Vanzari produse profesionale in domeniul beauty

- Coordonator regional (Nord), training echipe locale
- Rezultat: extindere portofoliu cu 15 clinici si saloane

Competente: Fidelizare clienti existenti, Training si onboarding
agenti noi, Supraveghere echipa de vanzari, Dezvoltarea retelei
de clinici, Vanzari consultative in domeniul estetic

Domeniul dorit

e Management

Studii: Superioare

Universitatea Financiara de Stat, Moscova
Absolvit in: 2017

Facultatea: Management si Finante
Specialitatea: Manager Financiar
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