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Chisinau

TOP Competente

Abilitatea de a Face Mai
Multe Lucruri in Acelasi
Timp - 1 an

Lucrul in Echipa - 1 an
Atentie la Detalii - 1 an
Abilitati de Negociere - 9 luni

Preferinte

Full-time
in ture

Limbi

Romana - Fluent
Rusa - Comunicare
Engleza - Mediu

Competente

Abilitati de Coordonare

Abilitatea de a Face Mai Multe
Lucruri in Acelasi Timp

Gandire Critica
Rezolvarea Problemelor
Atentie la Detalii

Lucrul in Echipa

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ru/prices/cv

Consultant Vanzari

Despre mine

Absolvent entuziast si dedicat in domeniul marketingului si
logisticii, cu o pasiune profunda pentru tehnologiile inovatoare si
o dorinta arzatoare de a-si dezvolta cunostintele si competentele
in diverse domenii, precum industria auto, designul interior si
inteligenta artificiala (1A). Cu o atitudine proactiva, o capacitate
remarcabila de a invata continuu si de a se adapta rapid la noi
provocari, sunt pregatit sa contribui activ la construirea unei
cariere de succes in aceste domenii. Obiectivul meu este sa aduc
valoare unei organizatii prin abordarea creativa, perseverenta,
initiativa si angajament total pentru obtinerea unor rezultate de
exceptie.

CRM.

Design Canva.

Microsoft Office.

Operare POS.

Gestionarea creditelor, retururilor, garantie.

Marketing affiliate.

Experienta profesionala

Consultant vanzari - MD Fashion (Under Armour) -
Chisinau
Aprilie 2024 - August 2024 - 5 luni

Under Armour este un brand sportiv american, unul dintre cei
mai tehnologici producatori de echipamente si accesorii sportive
din lume.

Activitarea de baza

Experienta in incasarea platilor

Utilizarea sistemului de casa inregistratoare (POS)
Utilizarea 1C pentru a procesa platile clientilor
Gestionarea stocului

Competente: Atentie la Detalii

Manager Vanzari - Arvaliscom S.R.L
(HIKOKI/HITACHI) - Chisinau
Martie 2023 - Noiembrie 2023 - 9 luni

Experienta in incasarea platilor:
Am o vasta experienta in primirea banilor de la clienti pentru
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Permis de conducere
Categoria: B

bunurile sau serviciile achizitionate.
Utilizarea sistemului de casa inregistratoare (POS):

Am operat si gestionat pentru a inregistra si procesa tranzactiile
clientilor, creditare, retur, rate, garantie.

Utilizarea 1C pentru a procesa platile clientilor:

Am lucrurat cu succes cu platforma software 1C pentru a
gestiona tranzactiile financiare, inclusiv platile clientilor.

Gestionarea stocului si monitorizarea nivelurilor de stoc:

Am experienta in gestionarea stocului, monitorizarea nivelurilor
de stoc si raportarea oricaror probleme legate de stoc. Aceasta a
inclus monitorizarea constanta a nivelurilor de stoc, identificarea
si rezolvarea problemelor de stoc, precum si comunicarea
eficienta cu echipa pentru a asigura disponibilitatea produselor
pentru clienti.

Experienta in completarea registrului de casa si control:

Am gestionat cu succes registrul de casa si am asigurat
inregistrarea precisa a tuturor tranzactiilor si fluxurilor de
numerar.

Competente: Abilitati de Negociere, Abilitatea de a Face Mai
Multe Lucruri in Acelasi Timp, Atentie la Detalii, Lucrul in Echipa

Consultant Vanzari - Portohip S.R.L - Chisinau
Martie 2022 - August 2022 - 6 luni

Am fost responsabil de consultarea clientilor in alegerea
materialelor de constructii potrivite pentru nevoile si cerintele lor
specifice, asigurandu-ma ca Tnteleg cu exactitate proiectele lor si
ca le ofer solutii adecvate.

Am dobandit cunostinte extinse despre caracteristicile si
specificatiile materialelor de constructii disponibile, precum si
despre aplicatiile lor in diferite tipuri de proiecte de constructie,
pentru a oferi clientilor informatii detaliate si utile.

Am prezentat si promovat gama variata de materiale de
constructii, evidentiind avantajele si beneficiile acestora, pentru
a sustine deciziile clientilor si pentru a le oferi o experienta
pozitiva de achizitie.

Am construit relatii solide cu clientii, asigurandu-ma ca
indeplinesc si depasesc asteptarile acestora si ca ofer servicii
personalizate si de calitate.

Am atins si chiar am depasit obiectivele de vanzari stabilite,
datorita abilitatilor mele de negociere si de gestionare a relatiilor
cu clientii, si am contribuit la cresterea veniturilor companiei.

Am lucrat in echipa cu colegii din departamentul de vanzari si cu
alte departamente, asigurandu-ma ca procesul de vanzare si
livrare decurge fara probleme pentru clienti si ca comunicarea
intre departamente este eficienta si fluida.

Competente: Abilitatea de a Face Mai Multe Lucruri in Acelasi
Timp, Lucrul in Echipa

Domeniul dorit

¢ Vanzari / Retail
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Studii: Superioare

Academia de Studii Economice din Moldova (ASEM)
Absolvit in: 2023

Facultatea: Business si Administrare

Specialitatea: Marketing Logistica
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