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Manager, Specialist
Achizitii, Specialist
Vanzari

2 38 ani

d" Masculin Despre mine

© Chisinau Organizat, perseverent, onest, muncitor si profesionist cu o

R experienta de peste 12 ani in vanzari, achizitii si managementul
in de personal in companii de la medii la mari. Ma consider o

persoana ambitioasa, mereu ma stradui sa am dedic la maxim
pentru a-mi atinge obiectivele setate.

TOP Competente

e Expertiza in domeniul
Fintech - 3 luni

e Agregator - 3 luni

Experienta profesionala

« Big Data - 3 luni Commercial business partner - EBS INTEGRATOR -
e DMS - 3 luni Chisinau

e TMS - 3 luni Noiembrie 2024 - Prezent - 6 luni

e CMS - 3 luni

- Identificarea noilor clienti industria Fintech
- Identificarea si analiza problemelor
- Propunerea si ofertarea clientilor cu solutii digitale

Preferlnte - Digitalizarea proceselor
* Full-time - Consultatii pe optimizarea proceselor
Competente: Expertiza in domeniul Fintech, Digitalizare, CRM,
. . CMS, DMS, TMS, Agregator, Big Data
Limbi

* Romana - Fluent . : C s
« Russ - Fluent Sef productie - Oiltech - Chisinau

+ Engleza - Mediu lunie 2024 - lulie 2024 - 1 luna

¢ Italiana ' Fluent

Competente: Planificare producerii, Managementul Echipei,
Gestionarea Relatiilor cu Clientii

Competente

» Abilitati de Negociere

e Verificarea Contractelor

e Achizitii internationale

e Managementul Lantului de

Director departament Achizitii si Logistica -
StarNet Management Grup S.R.L. - Chisinau
Septembrie 2021 - Decembrie 2023 - 2 ani 3 luni

Aprovizionare -Responsabil de realizarea obiectivelor si indicatorilor stabiliti pe
* Abilitati de Bugetare DAL
e Problem solving -Responsabil de dezvoltarea si consolidarea afacerii pe intreg

grup de companii
-ldentificarea necesarului de aprovizionare la nivelul intregului

e Microsoft Office
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Epicor ERP grup

¢ Managementul de personal -Elaborarea bugetului anual al departamentului la nivel de grup
e VVanzari B2B Si supunerea acesAtuia spre gprobare asltfell incat ;é fie aAsigurate
. Vanzari suficiente pentru imbunatatirea acestuia si mentinerea in

o parametri optimi
e Achizitii . . . A

. -Pregatirea si aprobarea planului anual de actiuni
¢ Planificare

-Negocierea cu furnizorii a preturilor si conditiilor de achizitie,
incheierea contractelor nationale si internationale conform

. procedurii interne de achizitie

Permis de conducere - Analizarea pietii, si a sistemului de livrare pentru evaluarea
valabilitatii actuale si viitoare a produselor/echipamentelor

Categoria: B ©

Cu automobil personal - Intocmirea si monitorizarea comenzilor de aprovizionare
import/export
- Planificarea, coordonarea si gestionarea depozitelor din
dubordine
- Planificarea, coordonarea si gestionarea serviciului auto din
subordine

- Elaborarea strategiei departamentului, obiectivele
operationale, calitative si tactice conform politii grupului

- Stabilirea obiectivelor, KPlurilor pentru angajatii din subordine;

Sef departamentul Relatii Clienti - StarNet Solutii
S.R.L. - Chisinau
lunie 2021 - August 2021 - 3 luni

- Eficientizarea si functionalitatea proceselor si a directiei in
intregime;

- Implementarea si dezvoltarea strategiilor de lucru pentru
directie

- Coordonarea si supervizarea directiei si proceselor de
dezvoltare a membrilor acesteia

- Stabilirea obiectivelor strategice si anuale, stabilirea KPI-urilor
- Definirea tipurilor si formelor de raportare pentru subalterni

- Calitatea deservirii clientilor, automatizarea proceselor,
propunerea inovarilor

- Respectarea proceselor si procedurilor de lucru a angajatilor
din echipa

Manager serviciu Clienti Rezidentiali - StarNet
Solutii S.R.L. - Chisinau
Decembrie 2020 - Mai 2021 - 6 luni

- Realizarea obiectivelor si indicatorilor stabiliti Tn scopul atingerii
indicilor maximi de satisfactie a clientilor;

- Indeplinirea planului de vanzari si deservirea calitativa a
clientilor

- Control in implementarea bugetului regiunii si a planului de
variatii

- Urmarirea calitatii deservirii clientilor si a filialelor atribuite

- Coordonarea regiunii din subordine ca pe un centru de profit
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Responsabil Vinzari Corporative - [.M. Orange
Moldova S.A. - Chisinau
Noiembrie 2011 - Septembrie 2017 - 5 ani 11 luni

- Crearea ofertelor si negocierea contractelor cu clientii
corporativi;

- Crearea, dezvoltarea si gestionarea portofoliului de clienti
corporativi;

- Satisfacerea solicitarilor specifice ale clientilor;
- Identificarea, dezvoltarea si implementarea solutiilor integrate.

Manager Vanzari - Daac - Hermes SA - Chisinau
August 2011 - Octombrie 2011 - 2 luni

Vinzarea de automobile noi si accesorii brand Jaguar
Atragerea de noi clienti si fidelizarea celor existenti

Realizarea lucrului in echipa n vederea atingerii obiectivelor
comune ale companiei

Referent Comercial - SC RDF SRL, Arad, Romania -
Arad
Septembrie 2008 - Mai 2010 - 1 an 8 luni

Crearea ofertelor si negocierea contractelor cu agentii economici
pentru produsele de panificate orientate in parte de Vest a
Romaniei.

Crearea, dezvoltarea si gestionarea portofoliului de agenti
economici;

Satisfacerea solicitarilor specifice ale clientilor;

Domeniul dorit

e Top Management

Studii: Superioare

Universitatea ,,Aurel Vlaicu”, or. Arad (Romania)
Absolvit in: 2010

Facultatea: Facultatea de Stiinte Economice si Gestiunea
Afacerilor

Specialitatea: Administrarea afacerilor in comert, turism si
servicii
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