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TOP Competente

e ¢« Management strategic si
operational °
Managementul vanzarilor si
distributiei * Construirea si
motivarea echipelor ¢ KPI si
bugetare ¢ CRM si
automatizarea proceselor
de afaceri * Negocieri cu
clientii si furnizorii cheie °
Lansarea - 3 ani

Preferinte

e Full-time

Limbi

e Romana ' Nativ

¢ Rusa - Fluent

¢ Engleza - Comunicare

Competente

e * Management strategic si
operational « Managementul
vanzarilor si distributiei
Construirea si motivarea
echipelor « KPI si bugetare
CRM si automatizarea
proceselor de afaceri ¢
Negocieri cu clientii si furnizorii
cheie * Lansarea

Director
operational/Director
comercial, Director
vanzari, Sef
departament,
Administrator

Despre mine

- energetic;

- disciplinat;

- sociabil;

- executiv;

- atingerea scopurilor.

Experienta profesionala

Director comercial - Pegas SRL (producerea
mezelurilor) - Chisinau
Martie 2022 - lulie 2025 - 3 ani 5 luni

- management operational si comercial al lantului propriu de
magazine de retail,

- managementul diviziei en-gros (distributie);

- elaborarea planurilor de actiune pentru toate unitatile din
subordine;

- implementarea automatizarii proceselor de afaceri;

- elaborarea si implementarea reglementarilor;

- dezvoltarea si implementarea sistem KPI (distributie si retail);
- implementarea sistem CRM;

- stabilirea planurilor de vinzari si monitorizarea implementarii
acestora (distributie si retail);

- Instruire personal.

Competente: « Management strategic si operational
Managementul vanzarilor si distributiei « Construirea si
motivarea echipelor ¢ KPI si bugetare * CRM si automatizarea
proceselor de afaceri « Negocieri cu clientii si furnizorii cheie
Lansarea
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Permis de conducere Sef department import - Imensitate SRL (retail
Local; Bonus) - Chisinau

Categoria: B
Octombrie 2021 - Februarie 2022 - 5 luni

Cu automobil personal
- analiza pietelor alimentare externe;

- stabilirea contactelor cu potentialii furnizori;

- plasarea si urmarirea comenzilor de la furnizori;

- control asupra semnarii de contracte, acorduri aditionale, caiet
de sarcini cu furnizorii;

- calculul componentei de transport, vamuire si servicii conexe;
calculul taxelor vamale;

- calculul costurilor produselor importate;
- analiza si prognoza vanzarilor;
- dezvoltarea directiei de import.

Sef departament vinzari retea de distributie
stati PECO - "BEMOL" SRL - Chisinau
Februarie 2020 - August 2020 - 7 luni

Managementul comercial al retelei de magazine din benzinarii.

Director executiv - Dinova SRL (import si distributie
prod. FMCG) - Chisinau
lulie 2014 - Martie 2019 - 4 ani 8 luni

- Managementul tuturor proceselor companiei;

- Dezvoltarea si implementarea strategiilor companiei;

- Planificarea si implementarea tuturor indicatorilor financiari ai
companiei;

- Managementul departamentului comercial,

- Managementul tuturor diviziunilor companiei.

Sef departament vinzari angro - Fidesco SRL -
Chisinau
Martie 2013 - August 2013 - 6 luni

- elaborarea planurilor de vanzare si implementarea acestora;
- organizarea si controlul activitatii reprezentantilor de vanzari;

monitorizarea starii creantelor;

analiza si sistematizarea bazei de clienti;

negocierea cu clientii-cheie ai companiei;

monitorizarea si analiza pietei, a activitatilor concurentilor;
lansarea de noi marci pe piata;

solutionarea situatiilor de conflict;

salarizarea departamentului comercial;
recrutarea personalului departamentului de vanzari.
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Sef departament vinzari - Octopus Prof SRL -
Chisinau

Februarie 2011 - Februarie 2013 - 2 ani 1 luna

- elaborarea planurilor de vanzare si implementarea acestora;
- organizarea si controlul activitatii reprezentantilor de vanzari;
- monitorizarea starii creantelor;

- analiza si sistematizarea bazei de clienti;

- negocierea cu clientii-cheie ai companiei;

- monitorizarea si analiza pietei, a activitatilor concurentilor;

- lansarea de noi marci pe piata;

- solutionarea situatiilor de conflict;

- salarizarea departamentului comercial;

- recrutarea personalului departamentului de vanzari

Supervizor/ Key Account Sales Manager/Agent
comercial - Moldagroproduct SRL - Chisinau
Martie 2003 - Septembrie 2010 - 7 ani 7 luni

controlul si organizarea activitatii distribuitorilor companiei;

- lucru cu clienti-cheie;

- organizarea si controlul campaniilor publicitare;

- gasirea de noi piete pentru produse;

- controlul lucrilui mercendaizilor.

- controlul si organizarea activitatii reprezentantilor de vanzari;
- incheierea contractelor de furnizare;

Manager dezvoltare retea - Moldpresa SA -
Chisinau
Februarie 2002 - Februarie 2003 -1 an 1 luna

- organizarea muncii in reteaua de distributie;
- controlul activitatii magazinelor de vanzare cu amanuntul.

Domeniul dorit

e Top Management

Studii: Superioare

ASEM

Absolvit in: 1999

Facultatea: marketing

Specialitatea: economist-marketolog

SMPT-87
Absolvit in: 1992
Facultatea: electronica
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Specialitatea: reglor aparate electronice
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