
32 года
Женский
Кишинев
30 000 MDL

ТОП Навыки
Самомотивация и
ориентация на результат · 
3 года
Навыки убеждения и
влияния · 2 года

Пожелания
Полный день

Языки
Румынский · Свободно
владею
Русский · Свободно владею

Водительское
удостоверение

Категория: B
С личным авто

Контактные данные предоставляются за
дополнительную плату. Подробности
здесь: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Менеджер
корпоративных продаж
Обо мне
Ответственный и целеустремлённый специалист по
продажам с высоким уровнем самоорганизации. Всегда
нацелена на результат и достижение поставленных целей.
Быстро адаптируюсь к новым условиям, стремлюсь к
профессиональному развитию и росту.
Ключевые качества:
Умение работать в команде и выстраивать эффективные
коммуникации
Способность принимать самостоятельные решения в
нестандартных ситуациях
Навыки убеждения и ведения переговоров на разных
уровнях
Готовность брать на себя ответственность и доводить
начатое до конца
уверенное владение ПК, знание 1С, Word, Excel;
ведение и расширение клиентской базы;
навыки делового общения, ведения переговоров.

Опыт работы

Менеджер по B2B-продажам в
стоматологическом сегменте · Esperanza Sanitas
SRL · Кишинев
Февраль 2022 - Май 2025 · 3 года 3 месяца

Поиск и привлечение новых клиентов
Проведение персонализированных презентаций продукции
Развитие долгосрочных отношений с клиентами, регулярное
консультирование по ассортименту и новинкам.
Работа с дебиторской задолженностью: контроль сроков
оплат, взаимодействие с бухгалтерией.
Выполнение планов по продажам, отчетность перед
руководством.
Посещала специализированные стоматологические
выставки с целью поиска новых поставщиков и расширения
ассортимента продукции.
Проводила переговоры с производителями и
дистрибьюторами, анализировала рыночные новинки,
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подбирала перспективные товары для включения в
портфель компании.
Навыки: Самомотивация и ориентация на результат

Менеджер корпоративных продаж · Sanintrade
· Кишинев
Май 2019 - Февраль 2022 · 2 года 10 месяцев

Поиск и привлечение новых клиентов.
Обеспечение выполнения планов продаж.
Мониторинг рынка и конкурентов.
Участие в планировании и прогнозировании объемов
продаж.
Ведение переговоров и заключение договоров.
Построение и развитие долгосрочных отношений с
ключевыми клиентами.
Контроль дебиторской задолженности.
Ведение деловой переписки, формирование коммерческих
предложений.
Активный поиск и привлечение новых потенциальных
клиентов.
Контроль выполнения заявок.
Заключение контрактов и контроль их выполнения, полное
сопровождение сделок по реализации продукции от
подготовки коммерческого предложения до поставки
продукта заказчику.
Навыки: Навыки убеждения и влияния

Главный оператор · Trabo Plus · Кишинев
Февраль 2011 - Июнь 2015 · 4 года 5 месяцев

Была ответственно за качество работы call centra а так же
водителей доставки по всей сети . Отвечала за качество
принятие заказа и времени доставке , разбирала сложные и
непредсказуемые ситуаций с клиентами а так же с
персоналом. Выполняла все поручение главного менеджера
по доставки.

Желаемая отрасль
Менеджмент

Образование: Высшее

Perspectiva
Год окончания: 2018
Факультет: Economic
Специальность: Businesses si administrare 
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