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32 ani
Masculin

Chisinau

TOP Competente

Gestionarea Relatiilor cu
Partenerii - 4 ani

Stock : 4 ani

Managementul Achizitiilor -
4 ani

Controlul Stocurilor - 4 ani

Managementul Relatiilor de
Afaceri - 4 ani

Sales Reports - 4 ani

Preferinte

Full-time

Limbi

Romana - Nativ
Rusa ‘- Nativ
Engleza - Fluent

Permis de conducere

Categoria: B
Cu automobil personal

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Economist

Despre mine

Sunt o persoana activa, cinstita si motivata, care este gata si
doreste sa invete lucruri noi si care face fata la toate provocarile
in timpul procesului de lucru. Prin experienta mea de lucru am
castigat

abilitati de gestionare a portofoliului de credite si de deservire
calitativa a clientilor, cunoasterea analizei financiare a
intreprinderilor mici si mijlocii, abilitatea de a lua decizii rapide si
corecte, de a-mi respecta timpul de management, de a aplica
logica si

gandire rationala.

Abilitati de comunicare excelente dezvoltate prin experientele
mele de reprezentant de vanzari si expert servicii bancare. Ma
ajuta in stabilirea relatiilor profesionale cu clientii noi, pentru a
identifica nevoile lor. Aceste abilitati ma ajuta de asemenea in
gasirea limbajului comun cu diferite tipuri de oameni si in
adaptarea cu usurinta la noul colectiv.

Sunt un bun jucator de echipa si am dobandit bune abilitati
organizatorice pe parcursul experientei mele fiind membru de
miscare "Young Energy", de asemenea, o am acumulat buna
experienta in echipa, asa ca ma ajuta sa-mi orginizez timpul si sa
utilizez abilitatile mele si ale celorlalti in mod corect pentru a
atinge obiectivele dorite.

Experienta profesionala

Specialist Categorie - METRO Moldova - Chisinau
Octombrie 2020 - Prezent - 4 ani 10 luni

- Implementarea conditiilor contractuale convenite cu furnizori,

- Crearea si analizarea rapoartelor cu indicatori cheie de
performanta,

- Mentinerea unor niveluri optime de stoc si gestionarea
comenzilor,

- Gestionarea bazelor de date cu articole si furnizori,

- Dezvoltarea si verificarea machetelor pentru promotiile Metro.
Competente: Managementul Achizitiilor, Sales Reports, Data
Reporting, Intocmirea Rapoartelor, Gestionarea Relatiilor cu

Partenerii, Managementul Relatiilor de Afaceri, Stock, Controlul
Stocurilor

Asistent Manager Comercial - METRO Moldova -
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Chisinau
lunie 2019 - Septembrie 2020 - 1 an 4 luni

- Implementarea conditiilor contractuale convenite cu furnizori,

- Crearea si analizarea rapoartelor cu indicatori cheie de
performanta,

- Mentinerea unor niveluri optime de stoc si gestionarea
comenzilor.

Competente: Analiza Datelor

Manader Departament - TNT N.V.-FeDEX - Ulm.
Germany
August 2018 - Mai 2019 - 9 luni

- Mentinerea relatiilor cu clientii,

- Coordonata logisticei pentru a accelera transportul marfurilor,
optimizand timpul de livrare,

- Am fost parte de formare a angajatilor, imbunatatind
capacitatile echipei si calitatea serviciilor.

Competente: Operatiuni Logistice, Gestionarea Relatiilor cu
Clientii

MANAGER DEPARTAMENT VANZARI Si
MARKETING - Moneda Credit SRL - Chisinau
Mai 2018 - August 2018 - 4 luni

- Negocierea si mentinerea relatiilor de afaceri cu partenerii.
- Vanzari facilitate prin optiuni de credit.

Competente: Gestionarea Relatiilor cu Partenerii

Manager de creditare - Microinvest - Cahul
Mai 2016 - Aprilie 2018 - 2 ani

- Gestionarea portofoliului de credite si extinderea bazei de
clienti,

- Realizarea analizei financiare clientilor si prezentare dosarelor
comitetului de Credit Risk.

- Instruirea si integrarea angajatilor noi in echipa.

Competente: Actiuni Promotionale, Credit Analysis, Credit Risks,
Activitati de Formare, Gestionarea Portofoliului

Expert Servicii Bancare - ProCredit Bank - Chisinau
Aprilie 2015 - Mai 2016 - 1 an 1 luna

- Dezvoltarea si mentinerea unor relatii puternice atat cu clientii
persoane fizice, cat si cu clientii corporativi, asigurand un

nivel inalt de satisfactie si loialitate a clientilor.

- Atragerea clientilor noi, consultarea clientilor in intelegerea
diferitelor produse financiare si propunerea

celor mai bune optiuni pentru obiectivele lor financiare.
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- Gestionarea conturilor - deschidere, inchiderea si modificarea
conturilor, asigurandu-se ca toate procesele au fost finalizate

eficient si precis.

Competente: Orientare catre Client, Lucrul in Echipa,
Managementul Performantei, Servicii Bancare, Bank

Agent de vanzari - Studio Moderna - Chisinau
lulie 2011 - August 2012 - 1 an 2 luni

- Vanzarea produselor companiei prin telefon;
- Consultarea clientilor companiei privind promo-ofertelor.

Competente: Abilitati de Comunicare, Persoana Motivata de
Succes, Vanzari de Apeluri la Rece

Studii: Superioare

Academia de Studii Economice din Moldova
Absolvit in: 2017

Facultatea: Finante

Specialitatea: Investii si Piete de Capital

Academia de Studii Economice din Moldova
Absolvit in: 2014

Facultatea: Economia Generala si Drept
Specialitatea: Economia Generala

Cursuri, training-uri

Young Bankers Programe
Absolvit in 2014
Organizator: BC ProCredit Bank SA

NEXT GENERATION OFFER MANAGEMENT
Absolvit in 2023
Organizator: METRO AG
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