2 34 ani

d" Masculin
© Chisinau

TOP Competente

e Abilitati de Negociere - 4 anj
Abilitati de Comunicare - 4
ani

Lucrul in Echipa - 4 ani
Asertivitate - 4 ani

Problem solving ‘- 4 ani

Preferinte

Full-time

Flexibil

in ture

in locatia angajatorului
in teren

Limbi

¢ Romana - Nativ

¢ Rusa ‘- Nativ

e Engleza - Mediu

¢ Germana - Elementar

Permis de conducere

Categoria: B
Cu automobil personal

RAB®TA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ru/prices/cv

Manager de vanzari

Despre mine

In perioada 2019-2025 am locuit si muncit in Germania, unde
am fost activ profesional intr-un mediu international. in 2024 am
incercat sa activez concomitent atat in Germania, cat si in
Moldova, Thsa am realizat ca acest ritm nu este sustenabil pe
termen lung. Din acest motiv, am decis sa revin definitiv in tara
si sa ma concentrez pe o cariera stabila aici, in Moldova. Sunt
motivat sa ma implic serios intr-un rol unde pot aduce valoare si
creste profesional pe termen lung.

Experienta profesionala

Corporate Account Manager - Orange Moldova -
Chisinau

lunie 2024 - Decembrie 2024 - 6 luni

- Promovarea si vanzarea produselor companiei;

- Mentinerea relatiilor cu clientii existenti;

- Negocierea si incheierea contractelor;

- Dezvoltarea si mentinerea bazei de clienti;

- Crearea ofertelor pentru clienti;

- Introducerea datelor in CRM;

- Intocmirea rapoartelor lunare privind rezultatele inregistrate;
- Asistenta informationala a clientilor.

Competente: Asertivitate, Abilitati de Negociere, Abilitati de
Comunicare, Problem solving, Lucrul in Echipa

Agent de vanzari - Forward International - Chisinau
August 2017 - Noiembrie 2019 - 2 ani 4 luni

- Promovarea si vanzarea produselor companiei;
- Incasarea si urmarirea datoriilor clientilor;

- Negocierea si incheierea contractelor;

- Mentinerea relatiilor cu clientii existenti;

- Abordarea noilor clienti si dezvoltarea zonei.

Competente: Problem solving, Abilitati de Negociere, Abilitati de
Comunicare, Asertivitate, Lucrul in Echipa

Manager de vanzari - Conluxart - Chisinau
Decembrie 2015 - Mai 2017 - 1 an 6 luni
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- Dezvoltarea si mentinerea bazei de clienti si montatori;
- Crearea ofertelor pentru clienti;

- Supervizarea procesului de facturare, incasare a banilor si de
livrare a produselor;

- Introducerea datelor in CRM;

- Intocmirea rapoartelor lunare privind rezultatele inregistrate;
- Negocieri cu clientii;

- Asistenta informationala a clientilor.

Competente: Problem solving, Asertivitate, Abilitati de
Negociere, Abilitati de Comunicare, Lucrul in Echipa

Agent de vanzari - COCA-COLA imbuteliere Chisinau
- Chisinau

Aprilie 2015 - Noiembrie 2015 - 8 luni

- Dezvoltarea pietei prin clienti noi;

- Propunere si implementare initiative de dezvoltare a clientilor;
- Executie in piata la cel mai inalt nivel;

- Implementarea promotiilor conform calendarului de marketing;
- Plasare mijloace fixe (vitrine frigorifice, rafturi) la client;i;

- Mercantizarea vitrinelor/ utilajelor frigorifice ale Companiei.

Competente: Abilitati de Negociere, Abilitati de Comunicare,
Lucrul in Echipa

Domeniul dorit

e Vanzari / Retail

Studii: Superioare
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