
21 ani
Masculin
Ungheni

TOP Competențe
Gestionarea situațiilor de
conflict · 1 an
Abilități de convingere · 1 an
Lucru în echipă · 1 an
Intuziasm · 1 an
Receptivitate · 1 an
Motivarea Angajaților · 1 an

Preferințe
Full-time
În locația angajatorului

Limbi
Română · Nativ
Rusă · Fluent

Competențe
Motivarea Angajaților
Spirit Antreprenorial
Leadership

Permis de conducere
Categoria: B
Cu automobil personal

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Director
Despre mine
Sunt un profesionist dinamic, cu experiență în vânzări, relații cu
clienții și coordonarea echipelor. Am lucrat atât în domeniul
bancar, cât și în retail, dezvoltând o abordare orientată spre
rezultate, dar și spre oameni. Mă definesc prin seriozitate,
punctualitate și capacitatea de a transforma provocările în
oportunități. Îmi doresc să contribui activ la succesul
magazinului JYSK Ungheni, prin leadership autentic și o echipă
unită. Îmi doresc să fac parte din echipa JYSK pentru că mă
regăsesc în valorile companiei: inițiativă, responsabilitate și spirit
de echipă. Vreau să creez o echipă performantă și să ofer
clienților o experiență de cumpărare memorabilă. Cred că pot
aduce un plus de energie, viziune și rezultate.

Experiența profesională

Manager relații clienți bussines · FinComBank -
Banca de Finante si Comert SA · Ungheni
August 2023 - Prezent · 1 an 11 luni

FINComBank – Manager Relații Clienți Micro (2 ani)
- Identificarea și atragerea de clienți noi din rândul agenților
economici locali.
- Gestionarea portofoliului de credite și monitorizarea acestuia
pe tot parcursul ciclului de viață.
- Soluționarea situațiilor dificile într-un mod echilibrat, protejând
interesele ambelor părți.
- Cunoașterea aprofundată a mediului de afaceri local și a
potențialilor parteneri.
- Reputație de profesionist punctual, de încredere și orientat spre
performanță.
Competențe: Gestionarea situațiilor de conflict, Abilități de
convingere, Lucru în echipă

Agent de vânzări · Grass.MD · Chișinău
Aprilie 2022 - Mai 2023 · 1 an 1 lună

GRASS.MD – Agent Vânzări Produse Auto (1 an+)
- Promovarea activă a produselor de îngrijire auto și creșterea
vizibilității brandului.
- Motivarea colegilor pentru a adopta o abordare proactivă în
vânzări.
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- Consilierea clienților și adaptarea soluțiilor la nevoile acestora.
- Contribuție directă la creșterea vânzărilor și fidelizarea
clienților.
Competențe: Intuziasm, Receptivitate, Motivarea Angajaților,
Lucrul în Echipă

Domeniul dorit
Marketing / Publicitate / PR

Studii: Medii de specialitate

Centrul de Excelență în Energetică și Electronică
Absolvit în: 2023
Specialitatea: Rețele de Calculatoare 

ULIM
Studiez la moment
Specialitatea: Bussines și Administrare 

Cursuri, training-uri
SELLification.org
Absolvit în 2025
Organizator: Ilie Dercaci
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