2 35 ani
d" Masculin
© Chisinau

TOP Competente

e Coordonare a echipei - 5 ani

e Vanzari B2B - 5 ani

 Manager de Vanzari B2B - 4
ani

e Instruire a - 4 ani

e B2C - 4 ani

¢ Instruire - 1 an

Preferinte

e Full-time
« in locatia angajatorului

Limbi
¢ Romana * Fluent

¢ Rusa - Fluent
e Engleza - Mediu

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Manager de vanzari B2B
/| Coordonarea echipei

Despre mine
Bune competente de comunicare dobandite prin experienta
proprie de manager de vanzari

competente de a conduce si de a instrui o echipa, dobandita ca
antrenor in domeniul vanzari

0 buna stapanire a suita de programe de birou (procesor de text,
calcul tabelar, software pentru prezentari) o buna cunoastere a
instrumentelor Microsoft Office™

1C

CRM

Nu am permis de conducere ( examinarea in curind )
rezistent la stres

activ

comunicabil

responsabil

indraznet

Administrare completa a lucrarilor aditionale: introducere,
verificare, raportare si arhivare

Operare si gestionare a datelor in sisteme informatice (amoCRM,
Bitrix, 1C...altele.)

Pregatirea si coordonarea documentatiei (dosare, cereri,
notificari)
Organizare si monitorizare a sarcinilor interdepartamentale

Elaborare si analiza de rapoarte financiare si operationale (plati,
datornici, clienti)

Comunicarea si mentinerea relatiilor cu clientii si comisiile de
lucru

Coordonare integrata a proceselor, cu accent pe eficienta si
respectarea termenelor

Experienta profesionala

Manager Vanzari B2B - Tucano Coffee SRL -
Chisinau
lanuarie 2021 - lanuarie 2025 - 4 ani 1 luna

Prezentarea Companiei si Asortimentului:

Sunetul rece al introducerii initiale este transformat intr-o
experienta captivanta de cunoastere a brandului si a produselor
noastre.
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intalnirea:

Ne bazam pe o tehnologie psihologica avansata pentru a
intelege nevoile si dorintele clientilor nostri.

Semnarea Contractului:

Prin intermediul unei abordari empate si orientate spre solutii,
transformam discutiile in actiuni concrete.

Conversia:

Fiecare parteneriat incheiat nu este doar un succes pentru noi, ci
si pentru partenerii nostri.

- Am dezvoltat si gestionat un portofoliu de 137 companii B2B
noi in decurs de 4 ani.

- Am mentinut constant relatia cu partenerii prin follow-up
regulat si servicii de loializare.

- Am semnat contracte de lunga durata, asigurand cresterea
stabila a veniturilor.

- Am propus si implementatservicii aditionale (mentenanta,
reparatii, oferte speciale) pentru fidelizarea clientilor.

- Rezultat: crestere constanta a bazei de clienti si consolidarea
imaginii companiei pe piata B2B.

* Am condus si instruit o echipa de 4 membri, contribuind la
atingerea eficienta a obiectivelor comune.

Competente: Manager de Vanzari B2B, Instruire a, Coordonare a
echipei

Manager Vanzari B2B si Achizitii / Reprezentant
Comercial - AgroDomainGroup SRL - Chisinau
Martie 2019 - lanuarie 2021 - 1 an 11 luni

- Vanzarea si Realizarea de Seminte si Chimicale
- Organizarea Bazei de Clienti

- Intalnirea si Prezentarea

- Intretinerea bazei de date ai liderilor existenti

- Achizitionarea cerealelor la pret avantajos

- Incheerea contractului

- Instruirea si coordonarea echipei

Prin abordarea noastra orientata catre solutii si angajamentul
nostru fata de clienti, ne straduim sa

transformam fiecare interactiune intr-o oportunitate de a
construi parteneriate durabile si de a genera

valoare atat pentru AgroDomainGroup SRL, cat si pentru clientii
nostri.

- Am incheiat 35 de parteneriate B2B cu lideri din agricultura in
decurs de 2 ani.

- Am gestionat si intretinut o baza de clienti strategici, asigurand
relatii comerciale stabile.

- Am negociat si achizitionat cereale la preturi competitive,
crescand rentabilitatea.

- Am propus solutii personalizate agricultorilor pentru
optimizarea productiei.

- Rezultat: consolidarea portofoliului de clienti si cresterea
volumului de vanzari agricole.

* Am condus si instruit o echipa de 3 membri, contribuind la
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atingerea eficienta a obiectivelor comune.

Competente: Vanzari B2B, Instruire, Coordonare a echipei

Operator PC, sectia Marketing - FPC "Aprocomteh"
SRL - Chisinau
Mai 2017 - lanuarie 2019 - 1 an 9 luni

Logistica

Coordonarea si gestionarea eficienta a fluxurilor de marfuri si
informatii pentru a asigura o distributie fluida si rapida a
produselor noastre catre clienti.

Achizitii strategice

Identificarea si evaluarea constanta a furnizorilor potentiali,
negocierea contractelor si achizitionarea de materiale si servicii
de calitate la cele mai avantajoase conditii pentru companie.

Analiza Locala a Pietei:

Monitorizarea atenta a tendintelor si comportamentului pietei
locale pentru a identifica oportunitati de crestere si a oferi
recomandari strategice echipei de marketing.

Elaborarea Preturilor Competitive:

Utilizarea analizei de piata si a datelor interne pentru a dezvolta
strateqii de preturi care sa maximizeze veniturile si sa mentina
competitivitatea produselor noastre.

* Responsabil de 9-ua filiale

Broker ( Sunete reci ) - Call Center - Chisinau
lanuarie 2016 - lanuarie 2017 - 1 an 1 luna

Call-center, Chisinau (Republica Moldova)

Manager de vanzari B2B si B2C - Garant House"
SRL - Chisinau
lanuarie 2012 - lanuarie 2016 - 4 ani 1 luna

- Vanzari directe B2C

- Vanzari B2B

- CRM ( amoCRM / Bitrix )
Competente: Vanzari B2B, B2C

Domeniul dorit

¢ Management

Studii: Superioare

Universitatea de Stat din Moldova
Absolvit in: 2012
Facultatea: Economie
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Specialitatea: Business i administrarea afacerilor

Colegiul tehnic al UTM

Absolvit in: 2009

Facultatea: Mecanica

Specialitatea: Masini-unelte si scule

Cursuri, training-uri

Angry Business (Manager B2B)
Absolvit in 2014
Organizator: Alina Andriuta
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